Anexo 3. Pantallazos con asesoria productivay comercial a grupos asignhados
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Miércoles

Buenos dias cordial saludo a todos.
Esperando se encuentren muy bien:

10:08 a. m. v/

Quiero dejar aca un resumen de los aspectos
que deben tener en cuenta:

1. Poca capacidad de produccion (deben
ampliar la cantidad de camas con
lombricompost). Para esto les he
dejado pendiente cuantificar las ventas
potenciales del producto contando a los
agricultores vecinos y de la comunidad
cercana para que se tenga una proyeccion
de ventas y asi se hagan nuevas siembras
ampliando las cantidades proyectadas de
produccion y de ventas.

2. Problemas para conseguir pie de
cria de buena calidad y el costo del
transporte hasta El Carrizalito. Para esto
les he recomendado realizar el pedido
en conjunto para disminuir costos
logisticos y tal vez conseguir precios mas
favorables. Tendrian que pedir al vendedor
que les haga separacion de paquetes
pero juntarnos para el envio. Hay varios
aprendices en comprar mas lombrices.

3. Problemas para conseguir residuos
organicos suficientes y estiércol. Para
esto deben hacer un convenio con los
ganaderos y habitantes de la zona para
que les permitan recolectar el.material.
También se puede gestionar con plazas de

mercado.
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Curso produccion de derivados carnicos, unidad productiva ASOCOBOY
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Cambi6 tu codigo de seguridad con ~ Fayver Ricardo Garzon. Toca
para obtener mas informacion.

Hoy

Muy buen dia, estimados espero se encuentren muy
bien 10:32a.m. v/
Recuento algunos aspectos que deben tener en
cuenta:

1. Definir el(os) productos minimos viables y
estandarizarlos con el sabor que quieren
establecer en ellos. Han evaluado la opcidn
del jamén de cordero? Lo digo porque tal
vez seria mas llamativo en el mercado que la
hamburguesa y chorizo que son mas comunes

2. Cuantificar las ventas potenciales del producto
contando a los operadores turisticos y la
comunidad en general de El Cocuy y municipios
vecinos para que se tenga una proyeccion
de ventas y asi se puedan establecer la
capacidad de produccion inicial y las cantidades
proyectadas de produccién y de ventas.

3. Con los productos minimos viables
estandarizados, definir las tablas nutricionales
de los mismos, definir empaques, etiquetas y
cantidades individuales para comercializar. La
estandarizacion facilita la comercializacion.

4. Empezar comercializacion con clientes clave,
participar en eventos Yy ferias locales haciendo
encuestas para retroalimentacion que sirva para
posibles mejoras

5. Crear los canales digitales y empezar con la
promocion del producto enfatizando en la

propuesta de valor. Editado 10:32a.m. v/
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